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Reference dodavky reseni prediktivniho modelu zajistént klicovych
business dat na bazi strojového uceni (Machine learning)

pro klienta Boehringer Ingelheim
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Nase IT TeSeni
vas nadchnou!

Farmaceuticka spolecnost BOEHRINGER INGELHEIM, s cilem jeSté vice a vyznamné zefektivnit
svoje klicové business procesy a dalsi obchodni plany do budoucna, nové vyuziva reSeni

3

umoznuijici zpracovani a vyhodnoceni dat na bazi strojoveho uceni (Machine learning).

@ Boehringer Ingelheim data nasledné zpracova- @ celé feseni pro fizeni prodejniho a vyrobniho
va a vyhodnocuje v feSeni Microsoft Power BI procesu klientovi dovoluje daleko presné;si

(Business Intelligence). a detailnéjsi pochopeni chovani a ocekavani
trhu ve vSech obchodnich souvislostech.

v Shrnuti implementace pro klienta Boehringer Ingelheim

@ virima implementace od GEM System se jednalo o pre- modelu a na jejim zakladé vytvori novou predikci pro bu-
dikci prodejt konkrétniho zbozi na jednotlivych prodej- douci obdobi. Takto spocitanych modeld je vice nez 500.
nach. Kazdé zbozi se na vSech prodejnach prodava jinak, o
pricemz vina pandemie Covid-19 navic vyrazné zmeénila
chovani zékaznik{, a tedy i vyuZitelnost historickych dat
pro predikci (data pfed pandemif jsou pro predikci v praxi
nepouzitelnd). ® \yslednd data jsou nasledné zobrazena v Microsoft

; ; ) ) i , PowerBI prehledech.
@ Prokiienta jsme implementovali automatizovany proces,

ktery kazdy mésic zpracuje (vycisti a pripravi) zdrojova

historicka data, nalezne nejlepSi parametrizaci predikéniho > am -5
@ D—EATN o -)

V' Strojové uceni
(Machine learning) V' Vize projektu

Spocitané hodnoty jsou nasledné namapované na bonu-
sova pasma a spocitané predpokladané bonusy pro jed-
notlivé skupiny prodejen.

@ Strojové ucent je podoblasti umélé inteligence, zabyvajici @  Vzhledem k situaci, kdy sou¢asny stav sledovani pohybu

se algoritmy a technikami, které umoznuji pocitacovému produktl zékaznika a konkurence na daném trhu byl ne-
systému doslova ,ucit se”. vyhovuijici, vznikl projekt s cilem prevést podobu stavaji-
@ Ucenim v daném kontextu rozumime takovou zménu ctho zpracovani do moderniho Feseni pomoci aplikace
Ly . . . Y. MS Power BI.
vnitfniho stavu systému, ktera zefektivni schopnost pfi-
zpUsobeni se zménam okolniho prostredt. @ Motivem bylo ziskat reportingovy systém pro predikci
o . NN . , yvoje odbérd v daném segmentu na manazerské i de-
o Strojové uceni dovoluje celému feSeni, aby v Case byly vy- \t/Y\I/ J ) , &
ailnf drovni.

sledky zpracovani dat stale a stale dokonalejsi s pfimym
pozitivnim dopadem na chod celé spole¢nosti klienta.
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@ rro wpocet prediktivniho planu byl implementovan inici-

alni prediktivni algoritmus za pouziti knihoven v progra-
movacim jazyce Python.

Algoritmus je postaven na zakladé historickych dat a po-
¢ita lineérni predikci dat do nadchézejicich mésica.

Diky podpore Python skriptl v prostredi MS Power BI, byl
pouzit reportingovy nastroj jako prezentacni vrstva pro
vizualizaci potfebnych dat sdilenych prostrednictvim fe-
Senf Microsoft SharePoint, ktery klient souc¢asné vyuziva.
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Prvni pristup na zakladé znamych vnéjSich podminek
urcuje predikovanou velicinu (je hezky, je patek, je odpo-
ledne, tj. Ize prfedpokladat, ze dalnice bude ucpana). Ten-
to pfistup ma omezeni, ze pro funkcni predikci musim
znat dopredu vstupni podminky a musim pro sestaveni
predikénfho modelu mit k dispozici velké mnozstvi dat.
Podobny pfistup je Casto realizovan pomoci neurono-
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metod pro predikci vyvoje
dat krok za krokem

Vyuziti pokrocilych matematickych

@ Ve své Business Intelligence praxi se ¢asto setkdvame

s pojmem ,prediktivni model” pouzivany k porovnava-
ni predpokladaného vyvoje dat s redlnymi hodnotami.
Predpokladany wyvoj vsak pfipravuji ru¢né pracovnici
dané spolec¢nosti a o strojové predikci se neda mluvit.

Pro naseho klienta jsme realizovali automatizovany pre-
dikéni mechanismus, ktery na zakladé historickych dat
kazdy meésic vytvori novou predikci budouciho vyvoje dat.
Klient nasledné na zakladé této predikce upravuje své
obchodni modely a dokaze tak Iépe Fesit své obchodni
potreby.

Trocha teorie - pfistupy k prediktivnim metodam,
v ramci predikce dat existuji viceméné dva pristupy

2 Druhy, ndmi pouzity ptistup, pocitd na zakladé viastnich
historickych dat (kazdy den posledni dva tydny jsem jel
do prace 20-25 minut a tedy predpokladam, ze zitra
pojedu maximalné 25 minut). Jedna se vlastné o nale-
zeni matematické funkce, ktera bude co nejlépe korelo-
vat s pribéhem historickych dat a nasledné simulovat
pribéh budouct.

Farmaceuticka skupina Boehringer Ingelheim byla zalozena v roce
1885 a rfadi se mezi nejvyznamnéjsi biofarmaceutické firmy na
svéte. Venuje se vyzkumu, vyvoji, vyrobé a prodeji inovacnich pro-
duktii vysoké lécebné hodnoty pro humdnni a veterindrni lékarstvi.
Aby mohla spolecnost na trhu efektivné v této oblasti fungovat, je
samozrejme ddlezité sledovat informace o prodejich jednotlivych
produktd podle nadefinovanych obchodnich podminek.

vych siti.
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